
Ready for Mediconsult?
Le succès ne s’imite pas, il se crée. Au-delà de la volonté et de la compétence professionnelle, il faut avant tout un environnement qui 
inspire et motive les gens à donner le meilleur d‘eux-mêmes jour après jour, à prendre des responsabilités et à se dépasser. 

Pour renforcer notre équipe de vente basée en Suisse romande, nous recherchons un/une 

Your application
Vous êtes intéressé(e) ? Nous attendons avec impatience votre 

candidature. Aimen Bouhlila (+41 26 467 60 23) répondra à vos 

premières questions. Veuillez nous transmettre votre dossier de 

candidature exclusivement sous forme numérique via : 

https://mediconsult.ch/pages/stellenangebote

Mediconsult poursuit son propre processus de recrutement et ne 

souhaite actuellement pas avoir recours à des services de 

recrutement RH externes.

Your contact
Mediconsult AG
Human Resources
Frohheimstrasse 2 | CH-9325 Roggwil TG

www.mediconsult.ch

Mediconsult AG emploie plus de 60 personnes sur deux sites en 
Suisse et est l’un des principaux fournisseurs de produits 
chirurgicaux et de diagnostique destinés aux ophtalmologistes, 
optométristes et opticiens.

Your skills
• Formation d´optométriste idéalement

• Expériences commerciales

• Compréhension rapide et attitude de service auprès du client

• Motivé(e), dynamique, team player

• De langue maternelle française, idéalement avec de très bonnes  

   connaissances en allemand et/ou anglais

• Permis de conduire (B), personne de terrain

Your benefits 
• Responsabilités et tâches variées

• Évolution dans une PME suisse renommée

• Mise en avant des connaissances et compétences dans 

   l´industrie médicale

• Environnement de travail agréable et attrayant

• Équipement moderne fourni (ordinateur portable, smartphone,   

   véhicule d´entreprise)

Area Sales Manager (100%)

TEAM.

PASSION. SPIRIT.

TRUST. SUCCESS.

Your tasks
• Développement des activités commerciales en Suisse 

   romande dans le domaine de l´ophtalmologie

• Conseil et assistance aux clients sur nos produits

• Visites régulières aux clients pour identifier leurs besoins et  

   développer les ventes

• Gestion d´un réseau régional de leaders d´opinion

• Participation à des formations techniques et événements  

   professionnels nationaux et internationaux
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